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APPLICATION
GRATUITE PÔLE SANTÉ

MAGICFIT est un réseau de salles de sport qui 
propose à ses clients une offre très complète :





Bénéciez d’un accompagnement complet :

PHASE 1 : Avant ouverture
- Etablissement d’une zone exclusive isochrone
- Recherche et validation des locaux commerciaux
- Aide à la négociation du bail commercial
- Réalisation du business plan
- Recherche des partenaires bancaires
- Réalisation du plan d’aménagement du local et des déclarations
  administratives préalables pour l’ouverture
- Travaux avec l’architecte du réseau et ses équipes
- Mise en place de la campagne de pré-ouverture et des pré-ventes
- Aide au recrutement
- Immersion durant une semaine dans un club pilote du réseau
- Formation des équipes aux outils et process de gestion, de vente
  et d’exploitation du centre.

PHASE 2 : Pendant l’ouverture
  Aide au lancement sur site pendant 2 jours

PHASE 3 : Après l’ouverture
- Visite sur site par un membre de l’équipe du développement réseau
- Animation réseau
- Mise en place des outils de promotion, de communication, de publicité
  et des actions liant le management et le marketing
- Formation continue
- Audit-qualité semestriel 

Développé en licence de marque, le réseau MAGICFIT propose à 
ses partenaires des outils et des méthodes efcaces pour se 
positionner efcacement sur un marché concurrentiel.
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Hit 75 000 � - City 90 000 � - Standard 120 000 �

Hit 230 000 � - City 270 000 � - Standard 400 000 �
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LES ATOUTS DU CONCEPT

- Un positionnement moderne avec un service Premium et
  une digitalisation 2.0 où la satisfaction et l’expérience clients sont
  au cœur de nos préoccupations
- Un concept « sport et santé » pour améliorer le capital santé 
  et la performance de nos pratiquants
- Un format de clubs MAGICFIT City allant de 300 m2 à 500 m2
- Un format de clubs MAGICFIT allant de 500 m2 à 1.500 m2
- Un abonnement valable dans tous les clubs du réseau 
- Un accès de 6h à 23h, 7 jours sur 7 et 360 jours par an.

POURQUOI REJOINDRE LE RESEAU MAGICFIT ?

Redonner
leurs valeurs aux

prestations. S’orienter, 
s’assurer et proposer 
des services de base 

fondamentaux
et multiplier les 

prestations Premium 
haut de gamme.

Proposer
une politique tarifaire

transparente 
à ses adhérents.Bénécier 

d’une formation
commerciale continue

avec une équipe
professionnelle

et expérimentée pour
optimiser

ses résultats.

Vivre
pleinement et

prospérer de son
activité.

La possibilité
d’étendre

et de développer
son business.

REJOINDRE
MAGICFIT

c’est

2
3

4

5
6

7

Repositionner
l’expérience client
et son bien-être

au cœur 
de notre métier.
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UN FORMAT DE CLUB DE PROXIMITÉ URBAINE DE 300 À 500 M2 
POUR S’ADONNER À SA PRATIQUE SPORTIVE FAVORITE

AU CŒUR DE LA VILLE.

MAGICFIT DÉVELOPPE ÉGALEMENT 

MAGICFIT CITY est l’enseigne de proximité par excellence pour 
pratiquer du sport en salle en centre-ville, secteur souvent dépourvu 
d’infrastructures, an de préserver son capital santé.

Dans un cadre convivial et moderne, le club offre un large choix de 
prestations de services et des horaires étendus an de répondre au 
mieux à tous les besoins et faire vivre une expérience sportive unique.

L’encadrement, l’accompagnement et la motivation des adhérents 
sont au cœur des priorités du concept. Avec MAGICFIT CITY, 
rendons plus facilement accessibles des prestations de service 
de qualité telles que :

- Le Coaching & Suivi personnalisé 
  (personal training)
- Le Cross training
- Le Small group training
- Le Cardio-training & la Musculation
- Un Pôle santé directement au cœur de votre club.

Grâce à ses différents formats de clubs et à la densité de 
son réseau national, la licence de marque MAGICFIT peut 

répondre à toutes vos envies d’entreprendre ! 





Le groupe MAGICFIT développe et déploie son nouveau concept de 
« CLUB-COACHING PRESTIGE » : MAGICFIT HIT.

Basé essentiellement sur l'encadrement et l'accompagnement personnalisé 
de ses membres, Magict HIT propose des services tels que :

Sur une surface moyenne de 300m2, chaque espace 
est pensé pour améliorer l'expérience sportive et 
repositionner les coachs sportifs au cœur du concept 
an d'accompagner chaque
adhérent vers ses objectifs.  

- L’Electrostimulation « EMS »
- Les Cours collectifs
- Le Coaching individualisé
- Un Pôle santé directement au cœur de votre club
- Un Espace détente

COMMENT MAGICFIT ACCOMPAGNE 
LES ENTREPRENEURS :

« Nous construisons avec nos 
partenaires franchisés des relations 
durables qui font le succès de nos 
enseignes MagicFit, MagicFit City, 
MagicFit Hit ».

La Franchise est un véritable choix 
stratégique et commercial, qui a 
pour objectif d'accompagner le 
franchisé dans toutes les étapes 
du projet initial à l'exploitation 
nale pour  contr ibuer  à  la 
performance de son club et faciliter 
le quotidien des entrepreneurs.





NOS 3 CONCEPTS DE CLUB





En estimant les charges xes,
le point mort est atteint dès
800 contrats en prélèvement.
En tenant compte des préventes,
ce total doit être atteint en 10 mois
seulement.
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Tél. 07 67 33 92 26

Ludovic DA SILVA,
DIRECTEUR DEVELOPPEMENT


